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▃▁
協
力
者
＋
営
業
パ
ー
ソ
ン
代
わ
り
の
武
器
に
よ
る
仕
組
み
化
１▁▃

 
事
業
継
続
の
秘
訣
は
『
売
り
の
仕
組
み
づ
く
り
』
に
あ
る
！ 

▪
個
人
事
業
家
Ⅹ
氏
か
ら
の
Ｅ
メ
ー
ル �

《�

個
人
事
業
家
が
陥
り
や
す
い
ジ
レ
ン
マ
と
は
!?
》

Ｘ
社
長　

「�

ご
無
沙
汰
し
て
お
り
ま
す
。
山
田
先
生
、
や
は
り
例
の
ジ
レ
ン
マ
か
ら
抜
け
出
せ
ま
せ
ん
。」

山
田
英
司
「�

そ
う
で
す
か
…
。
ア
チ
ラ
を
取
れ
ば
こ
ち
ら
が
で
き
ず
、
こ
ち
ら
を
選
べ
ば
ア
チ
ラ
が
で
き
ず

と
い
う
こ
と
で
し
ょ
う
か
ね
ぇ
??
」

Ｘ
社
長　

「�

い
や
ぁ
、
か
と
言
っ
て
そ
の
『
ア
チ
ラ
』
に
つ
い
て
も
悩
ん
で
い
る
ば
か
り
で
。
結
局
あ
れ
か

ら
半
年
も
た
ち
ま
し
た
。
先
生
へ
の
メ
ー
ル
も
ず
い
ぶ
ん
気
が
引
け
た
ん
で
す
よ
。」

山
田
英
司
「�

そ
う
で
し
た
か
、
今
回
は
勇
気
を
出
し
て
ご
連
絡
い
た
だ
け
た
の
で
す
ね
。
あ
り
が
と
う
ご

ざ
い
ま
す
。」

Ｘ
社
長　

「�

と
こ
ろ
で
穴ケ
ツ

に
火
が
つ
い
て
き
ま
し
た
。
こ
の
状
況
下
で
も
で
き
る
こ
と
を
と
り
あ
え
ず
ご
指

導
願
お
う
と
、
秋
葉
原
の
事
務
所
に
お
邪
魔
し
よ
う
と
思
い
ま
す
。」
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小規模企業が挑む！　自社製品PRと販路拡大のやり方②　�

山
田
英
司
「�

そ
う
で
し
た
か
、
あ
り
が
と
う
ご
ざ
い
ま
す
。
ご
多
忙
な
Ｘ
社
長
に
で
も
現
実
的
に
実
施
可
能

な
販
路
拡
大
作
戦
の
ご
相
談
と
い
う
こ
と
で
す
ね
。」

Ｘ
社
長　

「�

そ
う
！　

そ
の
〝
作
戦
〟
で
す
。」

山
田
英
司
「�

実
は
最
近
こ
の
〝
作
戦
〟
と
い
う
言
い
回
し
を
お
客
様
企
業
の
方
か
ら
お
教
え
い
た
だ
き
ま
し

て
、
と
て
も
気
に
入
っ
て
使
っ
て
お
り
ま
す
。
な
か
な
か
い
い
感
じ
で
し
ょ
!?
」

私
は
〝
着
手
点
〟
と
呼
ん
で
い
た
が
、
ど
う
も
取
り
組
ま
れ
る
お
客
様
に
と
っ
て
は
『
作
戦
』
と
い
う
言

葉
が
当
て
は
ま
る
よ
う
だ
。
普
段
か
ら
「
顧
客
の
視
点
が
大
切
だ
！
」
と
か
「
お
客
様
の
視
点
で
考
え
よ
う
」

な
ど
と
偉
そ
う
な
こ
と
を
言
っ
て
い
る
自
分
が
恥
ず
か
し
い
。

▪
Ｘ
社
長
の
タ
イ
プ
分
析 �

Ｘ
社
長
は
日
本
人
の
ビ
ジ
ネ
ス
パ
ー
ソ
ン
に
最
も
多
い
と
さ
れ
て
い
る
「
守
備
理
論
派
」
だ
っ
た
。

弊
社
の
ビ
ジ
ネ
ス
ス
タ
イ
ル
判
別
テ
ス
ト
（
通
称
：
営
業
適
性
診
断
）
の
８
タ
イ
プ
分
類
を
使
う
と
こ
の

結
果
が
分
か
る
。
今
年
の
春
に
私
の
セ
ミ
ナ
ー
を
ご
受
講
に
な
り
弊
社
の
診
断
を
ご
発
注
い
た
だ
い
た
。

実
は
こ
れ
は
あ
と
で
分
か
っ
た
こ
と
だ
が
、
Ｘ
社
長
は
「
試
し
に
部
下
に
受
け
さ
せ
て
み
る
」
と
名
前
を
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偽
っ
て
ご
自
分
が
受
診
さ
れ
た
。
こ
の
よ
う
な
行
動
特
性
が
ま
さ
に
守
備
理
論
派
と
い
う
こ
と
に
な
る
。

と
に
か
く
慎
重
で
、新
し
い
こ
と
は
尻
込
み
し
が
ち
な
タ
イ
プ
で
あ
る
。
私
も
同
じ
な
の
で
よ
く
分
か
る
。

こ
う
い
う
タ
イ
プ
は
私
も
含
め
、
最
初
の
ア
ク
シ
ョ
ン
が
遅
れ
気
味
だ
。

タ
イ
プ
特
性
（
強
み
や
弱
み
）
に
つ
い
て
も
再
度
Ｘ
社
長
と
再
確
認
す
る
こ
と
が
で
き
、
今
後
は
苦
手
分

野
で
あ
る
販
路
拡
大
へ
の
取
り
組
み
を
意
識
し
て
優
先
さ
せ
る
と
い
う
こ
と
で
オ
チ
が
つ
い
た
。

▪
個
人
事
業
家
の
傾
向 �

は
っ
き
り
言
っ
て
〝
一
人
で
全
部
し
な
い
と
い
け
な
い
〟
こ
と
が
大
問
題
で
あ
る
。

お
問
合
せ
へ
の
返
答
に
始
ま
り
、
注
文
の
対
応
、
刷
り
合
わ
せ
、
納
品
、
請
求
書
発
行
、
入
金
確
認
な
ど

目
が
回
る
よ
う
だ
。
ク
レ
ー
ム
な
ど
起
こ
し
て
し
ま
え
ば
全
て
の
事
が
ス
ト
ッ
プ
し
て
し
ま
う
。

私
も
似
た
立
場
な
の
で
こ
の
あ
た
り
の
ご
苦
労
は
よ
く
分
か
る
。

し
か
し
、
多
く
の
経
営
者
が
こ
の
過
程
を
通
り
抜
け
次
の
段
階
に
進
ま
れ
、
人
を
雇
い
組
織
化
を
さ
れ
事

業
を
成
長
さ
せ
て
い
ら
っ
し
ゃ
る
。
見
習
う
べ
き
と
て
も
す
ば
ら
し
い
こ
と
だ
と
思
う
。

私
は
過
去
の
事
業
で
こ
の
プ
ロ
セ
ス
が
う
ま
く
い
か
ず
２
度
も
失
敗
し
て
い
る
。

そ
の
お
か
げ
で
個
人
事
業
家
特
有
の
〝
分
か
れ
道
〟
が
存
在
す
る
と
い
う
こ
と
を
、
自
分
の
失
敗
と
そ
の


