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▃▁�
専
門
家
と
事
業
者
の
密
な
対
話
＆
実
践
を
進
め
る
プ
ロ
セ
ス
づ
く
り
１▁▃

 
ハ
ン
ズ
オ
ン
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト 

▪
足
掛
け
４
年
の
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト �

《
商
工
会
議
所
の
担
当
者
と
の
振
り
返
り
》

商
工
会　

担�

当
Ａ
氏
「
今
回
も
や
は
り
素
材
の
す
ば
ら
し
さ
が
Ｐ
Ｒ
の
基
本
に
な
り
ま
し
た
ね
。」

山
田
英
司
「�

は
い
、
ま
さ
に
…
。」

商
工
会　

担�

当
Ａ
氏
「�

六
次
化
と
い
え
ど
、
や
は
り
原
点
は
そ
の
素
材
に
あ
る
ん
で
す
よ
ね
。
モ
ノ
づ
く
り
の
何
た
る

か
を
Ｐ
Ｒ
せ
ず
し
て
、
加
工
品
の
良
さ
は
見
え
て
こ
な
い
と
い
う
こ
と
で
す
ね
。」

山
田
英
司
「�

そ
う
な
ん
で
す
。
そ
う
な
る
と
、
も
し
か
す
る
と
素
材
の
ま
ま
で
も
ま
だ
ま
だ
売
れ
る
か
も
し

れ
ま
せ
ん
し
、
最
終
加
工
し
て
製
品
化
ま
で
し
な
く
て
も
、
途
中
段
階
の
半
製
品
で
十
分
な
場

合
も
多
い
ん
で
す
よ
。」

商
工
会　

担�

当
Ａ
氏
「
な
る
ほ
ど
。
そ
う
い
う
こ
と
か
…
。」

山
田
英
司
「�

そ
う
い
う
こ
と
な
ん
で
す
。
も
ち
ろ
ん
、
多
く
の
素
材
は
自
然
環
境
に
左
右
さ
れ
る
の
で
加
工
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専門家の知見を大いに活用せよ！　�

品
で
そ
の
リ
ス
ク
を
下
げ
る
と
い
う
目
的
は
あ
り
ま
す
。
た
だ
、
皆
ゴ
ー
ル
を
急
ぎ
す
ぎ
る
よ

う
に
思
い
ま
す
。
も
っ
と
市
場
を
巻
き
込
み
さ
え
す
れ
ば
、
リ
ス
ク
管
理
を
含
め
途
中
段
階
で

必
要
と
す
る
相
手
だ
っ
て
見
つ
か
り
ま
す
。」

商
工
会　

担�

当
Ａ
氏
「�

そ
う
な
れ
ば
事
業
者
は
も
っ
と
助
か
り
ま
す
ね
。
パ
ッ
ケ
ー
ジ
考
案
や
販
促
ツ
ー
ル
づ
く
り
な

ど
ど
だ
い
小
規
模
企
業
に
は
無
理
な
こ
と
が
多
い
。
そ
れ
だ
っ
た
ら
ビ
ニ
ー
ル
に
詰
め
て
必
要

な
分
だ
け
発
送
す
る
方
が
楽
で
す
し
…
。」

山
田
英
司
「�

ま
さ
に
そ
う
い
う
こ
と
な
ん
で
す
。
私
は
サ
ラ
リ
ー
マ
ン
時
代
に
ア
パ
レ
ル
業
に
従
事
し
て
い

ま
し
た
。
Ｍ
Ｄ
と
い
う
役
職
で
す
。
こ
の
仕
事
は
市
場
と
一
体
感
を
持
て
る
と
う
ま
く
い
き
ま

す
。
つ
ま
り
買
う
側
を
ど
れ
だ
け
巻
き
込
め
る
か
と
い
う
こ
と
が
製
品
の
ヒ
ッ
ト
度
合
い
と
関

係
す
る
ん
で
す
。」

商
工
会　

担�

当
Ａ
氏
「�

作
っ
て
か
ら
売
る
で
は
遅
い
と
い
う
こ
と
で
す
ね
。
作
っ
て
い
く
プ
ロ
セ
ス
に
販
社
や
顧
客
を

参
加
さ
せ
る
。
そ
う
す
れ
ば
売
れ
な
い
リ
ス
ク
が
減
り
続
け
る
わ
け
だ
。
ま
さ
に
引
き
算
マ
ー

ケ
テ
ィ
ン
グ
か
…
。」

山
田
英
司
「�

Ａ
さ
ん
う
ま
い
こ
と
言
い
ま
す
ね
。
そ
れ
頂
き
で
す
。」

Ａ
氏
は
東
日
本
大
震
災
の
被
災
地
に
あ
る
商
工
会
議
所
の
ご
担
当
者
だ
。
既
に
８
年
が
過
ぎ
た
が
多
く
の

被
災
企
業
は
ま
だ
再
生
途
上
に
あ
る
。
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良
い
モ
ノ
を
製
品
化
し
て
都
心
部
に
送
り
出
す
。
一
見
す
ば
ら
し
い
施
策
の
よ
う
に
見
え
る
が
決
し
て
万

能
で
は
な
い
。
金
看
板
を
振
り
か
ざ
し
て
し
ま
う
と
、
安
易
な
対
策
と
な
る
お
そ
れ
が
あ
る
。「
事
業
者
の

立
場
を
考
え
る
」
と
い
う
本
来
の
大
義
が
薄
れ
て
し
ま
う
。

施
策
を
進
め
る
前
に
、
事
業
者
を
十
分
に
観
察
し
、
彼
ら
が
一
体
ど
の
よ
う
な
方
向
に
進
め
ば
よ
い
の
か

を
一
考
す
る
プ
ロ
セ
ス
が
必
要
だ
。

▪
ブ
ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
を
意
識
？
し
た
パ
ッ
ケ
ー
ジ �

専
門
家
の
指
導
で
パ
ッ
ケ
ー
ジ
デ
ザ
イ
ン
を
行
っ
た
と
い
う
同
事
業
者
を
Ａ
氏
か
ら
ご
紹
介
さ
れ
た
。
商

品
の
ブ
ラ
ン
ド
化
を
し
た
い
の
で
、パ
ッ
ケ
ー
ジ
の
デ
ザ
イ
ン
を
お
願
い
し
た
と
事
業
者
は
お
っ
し
ゃ
っ
た
。

し
か
し
、
そ
も
そ
も
こ
の
ご
依
頼
自
体
が
お
か
し
い
。

パ
ッ
ケ
ー
ジ
で
ブ
ラ
ン
ド
化
な
ど
で
き
る
ハ
ズ
も
な
い
。
ブ
ラ
ン
ド
化
は
顧
客
の
ロ
イ
ヤ
ル
テ
ィ
の
結
晶

で
成
し
得
る
モ
ノ
で
決
し
て
パ
ッ
ケ
ー
ジ
が
成
し
得
る
モ
ノ
で
は
な
い
か
ら
だ
。

ま
ず
新
商
品
を
魅
せ
る
パ
ッ
ケ
ー
ジ
は
、
①
中
身
が
何
か
（
運
用
を
含
め
）
が
分
か
り
や
す
い
、
②
強
み

が
何
か
が
伝
わ
り
や
す
い
、③
手
に
取
り
や
す
い
＆
扱
い
や
す
い
、な
ど
が
最
優
先
事
項
に
あ
る
。
パ
ッ
ケ
ー

ジ
は
商
品
を
伝
え
る
最
初
の
販
促
ツ
ー
ル
（
媒
体
）
だ
か
ら
だ
。


